电子设计大赛策划书范文
一，活动背景
“要么电子商务，要么无商可务。”
截止xx年12月底，我国网民规模达到4.57亿，较xx年底增加7330万人;我国手机网民规模达3.03亿，依然是拉动中国总体网民规模攀升的主要动力;最引人注目的是，网络购物用户年增长48.6%，是用户增长最快的应用,预示着更多的经济活动步入电子商务时代。伴随着互联网迅猛发展，传统的生活方式已经满足不了大众的日常需要。遗憾的是，各大高校内电子商务尚未形成一股学习风气，多数人对电子商务一知半解，把网上购物等同于电子商务，是电子商务的全部。这是一个普遍的知识误区。
要么与时俱进，要么无所适从!
团购，一个xx年才兴起的电子商务模式，被称之为“c2b”。通过聚集起数以百千计的团友，运用最简单的经济原理——“量大价优”加大与商家的谈判能力，以求得最优价格的一种购物方式。作为一种新的生活方式，团购给我们带来的爆炸力已经逐渐显示出来了。
发挥电子商务协会特色，打响电子商务协会品牌
作为广东轻工职业技术学院内电子商务爱好者与学习者自发组成社团——电子商务协会身上肩负着探索校园电子商务活动形式，营造校园学习电子商务氛围的使命。经过电子商务协会全体成员长时间的讨论、论证，得出“团购”这一新兴的电子商务模式具体可操作性，代表了电子商务性质，有利于推广电子商务知识的结论。
在这样的背景下，组织一场符合时代潮流，彰显大学生新时代积极向上风貌的活动势在必行了。
二、大赛目的
1.发挥电子商务协会特色，打响电子商务协会品牌
2.营造校园电子商务的学习氛围，促进对大家电子商务的认识
3.促使同学们学习团购知识，培养同学们的营销策划及组织能力，
.引导同学理性消费，为同学带来新的生活方式，促使团购成为一种日常行为。
三、大赛特色
1.电子商务协会策划举办——电子商务协会举办电子商务类型的大赛，正是发挥协会特色，打响协会品牌的表现。
2.高校首创——团购这一新型电子商务形式目前尚未在其他大学校园中举办过类似的大赛，也就是说我们策划举办的这一次大赛将会是高校首创。
3.参与人群庞大——大赛有两条关系链：商家——团长——平台——团员及团员——平台——团员。这两条关系链的每一个环节都可以吸引数以千百计的人参与其中。
，范围可以无限扩大——假如资金充足，这个大赛可以扩展到其他高校，只要探索出一个可行的模式，即可以复制到其他高校。
5.力求操作简单，人人都可以参加——我们协会力求将这一看似相当专业的大赛做到大众化，简单化，人人都可以参赛，人人都可以团购。而且还会为选手们提供培训，货源，物流公司等方便。
6，四方共赢——这是一个四方共赢的比赛，平台提供商可以得到人气，商家得到知名度，团长得到自己的能力及相应的利润，协会发挥了自己的特长。
四、参赛对象：
广东轻工职业技术南海校区全体师生
五、时间及安排：
1，大赛启动阶段：3月20日—30日，举办方协会与赞助商，平台提供商，部分供货商家进行接触并确立双方合作关系。
2，测试阶段：4月1日—8日，协会将在协会内部小试牛刀，组织一场的团购比赛演习，为正式比赛提供经验。
3，宣传准备阶段：4月中旬，协会组织人手采取设计统一宣传口号，海报，横幅，宣传单，轻院电台广播宣传，q群宣传，编写、投放新闻稿。并接受选手报名，组织选手培训。
，正式比赛阶段：4月中下旬(历时8至14日)，协会组织比赛，统计比赛成绩，并组织颁奖晚会公布成果，颁发相应的奖金奖品。
5，总结阶段：5月初，协会组织召开协会大例会，总结本次大赛的得失，表扬工作优秀者。
六、评比标准
大赛采取评分制，依各位参赛者的最后总得分决出最后排名评比项目：
成交金额(30%)——指参赛商品在比赛平台上成交的总金额
成交数量(30%)——指参赛的商品在比赛平台上成交的总量
服务反馈(25%)——每次团购结束后，参与团购的团员需要登录比赛平台，对团长的服务进行评价，好评得1分，中评不得分，差评倒扣1分，得出评价总数
人气(15%)，(或者利润?待定)——网页浏览量，或者是投票总数
营销创意(5%)——指团长在比赛中的各项推广自己商品的营销表现
计算公式：
基本总分=(成交金额×30%+成交数量×30%+评价总数×25%+人气×15%)
营销创意评比为以下三点，由协会相关人员评价，最高评得5%：1，宣传中是否使用组织方给予的统一标识，2，比赛中是否服从组织方的安排，3，平台活跃度(开设论坛营销等)(待议)
最终得分=基本总分×(1+营销创意百分比)
七、奖项设置
一等奖，1名(奖金200元，荣誉证书)
二等奖，2名(奖金100元，荣誉证书)
三等奖，3名(奖金50元，荣誉证书)
优秀奖，5名(荣誉证书+奖品)
八、举办单位
主办单位：
承办单位：广东轻工职业技术学院电子商务协会
赞助单位：
合作商家：
举办方负责人：叶生，刘惠娜，
九、比赛形式：
参赛者(统称“团长”)以个人或者团队的形式报名参加(团队人数不能超过5人)
比赛方式：通过在参赛平台进行组织团购，最后根据评分标准决出高下
报名时间：4月中旬，比赛中允许继续接受报名
报名方式：1，现场填写报名表，2，截止时间前交表到协会秘书部处统计
可团购物品：数码产品，衣服，鞋子，食品，旅游，餐券等一切可以消费的商品，但是不允许团购违禁品及会造成不良影响的商品
开幕式——新闻发布会
活动内容：1，邀请各参赛选手，电子商务协会会员，指导老师，赞助商，部分商家及各兄弟社团负责人出席，现场为他们解答疑问，现场介绍本次大赛目的、意义。2，邀请嘉宾表演节目，3，现场推广电子商务知识。4，现场跟平台赞助商，或者知名商家来个签署协议仪式
闭幕式——晚会
活动内容：1，现场宣布比赛成绩，对获奖选手进行颁奖，2，邀请节目表演，3，对比赛进行总结，4，播放视频对比赛过程进行回放，5，邀请赞助商或部分商家上台发言。
十、与赞助商(团购网站)共赢：
赞助商利益：
1.取得大赛的冠名权，我们将会以“××杯第一届团购活动”等命名，并添加自己的标志到大赛中所有活动的宣传方式中;
2.对赛事进行全程监督，参与大赛的评比;
3.选手的奖品加入对赞助商的宣传，贴上赞助商的标志
.在开幕式与闭幕式当晚给全体观众宣传介绍赞助商提供的相关资料
5.商品的销售成本有所降低，商家只需要与团长一人沟通即可;
6.享受团长提供的网上宣传，口碑宣传，团员们的口碑宣传等;
7.现场招聘相当人才为其经营电子商务(继续组织团购或者网店，网站等);
8.获得直接销售商品的机会，举办方将重点推荐其产品给团长们组织团购。
9.本次大赛后取得的宝贵经验可以为其他高校或者是下次大赛作借鉴
10.电子商务协会将与赞助商进行深度合作，继续开拓校园电子商务，(例如帮忙经营其他广轻站的信息，开发校园电子商务市场等)
11.发起社区投票，票选最具人气奖
12.提供团购的各项增值服务，也可以有偿地提供其网站特有的服务
13,参与制定大赛的比赛形式，评比标准等
赞助商义务：
1，为大赛提供比赛所用的平台;
2，为比赛提供相应的各种技术支持，团购经验指导，
3，为大赛提供相应的赞助费用
商家利益：
1，可以获得举办方提供的部分宣传业务;
2，获得大量曝光率的机会，提高商家的知名度;
3，商品的销售成本有所降低，商家只需要与团长一人沟通即可;
，可以享受团长自必提供的网上宣传，口碑宣传，团员们的口碑宣传等;
5，获得销售相应的利润;6，现场招聘相当人才为其经营电子商务(继续组织团购或者网店，网站等)
商家义务：
1，禁止商家采取明降暗升等不道德的做法欺骗学生，不然举办方将组织正当的维权行为;
2，商家在与团长达到供货协议后，需要与团长，举办方签署一式三份的保障协议;
3，商家需要正视自己的供货，接待顾客能力，不允许商家不顾自身情况，疯狂接受订单却提供不了相应的服务的行为
，向团长，团员如实地描述商品，保证提供团购的商品及服务与平时买卖的商品无差别;
5，在未发货前只能向团长收取定金，禁止用各种理由推搪不发货，禁止要求团长一次性付款。
6，团长付款后，商家需要提供相应发票或者收据
十一，团长、团员活动准则
团长：
1)对于团长组团所得的合理收入，全额归团长所有;
2)不允许团长向团员收取除团购外的费用，一经发现立即除名;
3)不允许对大赛中的其他选手采取不正当的竞争行为;
)团长发布商品后，只要有人跟购，团长不得再修改团购物品的信息
5)严禁使用多个id进行哄抬、评价等欺骗行为，不得出现团长之间相互挤兑
6)若比赛中就已经被取消比赛资格的团长，届时手中仍有尚未完结的团购活动，则有义务将其完整地完结;
7)举办方对参赛的团长不收取任何费用，也禁止团长拉拢，行贿举办方工作人员;
8)不允许采取夸大宣传，价格明降暗升，欺骗团员等不正当市场行为。
9)团长一定要如实地向举办方提供真实的信息，不然产生的后果自负
10)团长在自己手里的团购没有结束之前，不得开同类似产品的新团
团员：
1)由于本次大赛是首届，组织过程中难免会出现工作不到位等情况，希望参与活动的各方都能够做到相互理解与体谅;
2)团员需要投诉团长或者商家的，可以联系举办方的客服人员，由客服人员从中协调，不允许做出抵毁别人声誉，人身攻击等行为。
十二，附：团购的流程
团购分开团和跟团两种，开团者称为团长，是组织团购的一方，跟团者称为团员，是参加团购的一方。除团长和团员以外，还有提供商品的一方，称为商家。
首先是团长开团：
1.团长找到开团的商品，确定团购要求人数、商品品牌、型号及商品团购的价格等。
2.召集团员。可以在网上发布信息寻找，也可以找周围的亲戚朋友等。为了更好地确定团员人数，有些团长会向团员要求订金。
3.团员人数达到团购要求的人数后，团长就会组织向商家进行统一购买。团购结束;如果团员未达到团购要求，则开团失败。
对团员来说，团员不需要和商家接触，不需要讨价还价：
一、团员看到了团长的帖子，或者被周围开团的亲戚朋友说动，觉得对开团的商品很感兴趣，参与团购。
二、团员人数达到团购要求的人数后，向团长付款，领商品、索要相关票据、质保书等，团购结束;如果团员未达到团购要求，则跟团失败。
专业的团购组织的团购流程：
1.注册成为团购组织的会员
2.向团购组织提交你的购买消费意向或者直接报名参加已有团购活动
3.收到团购组织者的活动邀请
.在约定时间前往活动地点(品牌经销点、卖场或者大型的展卖场)参加团购活动
5.挑好自己要购买的产品后下订
6.验货付款提货
