圣诞节主题创意活动策划【最新】
一、活动时间：2016年12月15日-28日
二、活动目的：提高卖场知名度、增加人气、提升顾客体验度、引爆消费!
三、主要消费人群：一般这个节日以孩子(带着父母)中高年级学生、情侣等的消费为主
四、景观布置：
1、门头景观—卖场门头
门头：突出圣诞卖场活动
活动时间、地点、活动内容等，通俗、鲜明的告诉消费者
建议：使用圣诞元素、整体喷绘，可以在当日悬挂彩虹门;
2、卖场外景—在卖场的大门前
广场处，最佳景观布置：
要求：温馨和谐，突出圣诞主题
突出商场优惠活动、发放传单、张贴海报
景观要有音乐、晚上有灯光、和圣诞老人、麋鹿等
商场Logo二维码等明显匹配
作用：吸引顾客，到卖场购物，娱乐、留念拍照，上传微信微博等，是顾客对商场免费的宣传的最佳途径，购物后还可以参加我们的抽奖环节。
3、场内主体景观(效果最佳的景观)
地址：选定卖场比较宽敞棚高，灯火明亮，人员流动比较大的地方;
布置：一颗高大的圣诞树(宏伟壮观)
活动：免费发放给顾客许愿祝福的卡片，提供公用的记号笔;
让顾客写下祝福，并将带有祝福和心愿的小卡片，悬挂在高高的圣诞树上;可以配上几个圣诞老人一同协助活动，和顾客合影等等(这种方式效果非常好，会吸引很多顾客前来看圣诞树、看祝福，放送祝福)。
展卖：圣诞树一定会吸引大量的客户，所以树下一定是生意最好的地方，一定要布置热卖、折扣力度大的商品。
、各个商户布置：
1)统一印刷有卖场Logo、二维码及圣诞元素喷绘写真，便于吸引顾客
2)其中一些特殊的卖家可以根据自己的商品为消费者准备一些礼物(与卖场活动不重复)，主要给客户惊喜。
5、卖场的其他区域可以根据实地情况，简单布置，导购可以一起思考装饰即可，有搭有配，有气氛，整体和谐，注意Logo和二维码。
五、人员布置
1)所有工作人员，简单装备即可：头戴圣诞帽子、工作服即可(或者一些喜庆的服饰或饰品)
说明：要一些喜庆一点的帽子，或者可以定制卖场Logo，二维码等，可以每年循环使用。
2)特约几名员工装扮为圣诞老人，在活动期间，准备好装满糖果或其他小礼物的口袋，在商场门口和其他展示区域随机发放。
六、活动内容
1、活动期间在商场购物，单人单张小票满300元的顾客，可获赠精美礼品一份;
单人单张小票满500元的顾客，可获赠价值50元的消费卷;
单人单张小票满1000元的顾客，可获赠价值200元的青花瓷餐具一套;
2、购物满2000元以上，可以免费送货上门，适用于家具，床品等。
3、只要购物并且扫描本商场二维码，即可参加抽奖环节，获奖名单会在12月底发送在公众平台上，获奖的顾客凭身份证来商场客服部领取。
七、奖项分类：一等奖，二等奖，三等奖，参与奖。
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