合作意向书的范本
一.合作项目：建立中南财经政法大学国元证劵大学生业务部
二.甲方：中南财经政法大学金融学院团委学生会
乙方：国元证券股份有限公司武汉营业部
三.合作背景分析：
1，合作必然性
大学是一个极富创造力的乐园，由于没有社会过多条框的约束，所以任何创新型的人才都可以尽情挥洒自己的想象力，爆发纷繁、随意和天马行空的创造力，而他们需要一个亮剑的平台。但一个毫无章法的创新同样无法产生巨大的裂变反应，所以同样他们还需要一个极富韧性的边框。创新又是企业的灵魂，一个没有灵魂的企业就无法拥有深刻的精神内核和持续的生命力，而这正是大学生所拥有的;同时由于企业的性质，他们会拥有一套维持其有序但却不死板的规则，而这又正是大学生所需要的。所以为了国元证劵能获得创造力、人才和尚处萌芽的学生市场，也为了我们能进入舞台、边框和期待已久金融世界，我们真诚的期待着这两份缺憾结合的完美、这两只手握在一起的力量，希望我们以一种全新的方式，将我院团委学生会与国元证券股份有限公司武汉营业部的合作带上新的征程。
2，合作必要性
一个证劵公司的利润主要来源于庞大的客户群，而建立这样庞大的客户群离不开三个方面的因素——一群有能力的业务人员、多样的营销手段和潜力广阔的市场。而国元证劵与我院学生会合作将会取得这三个方面的巨大收益，具体阐述如下：
1，节约运营成本。
一群良好的业务人员要高效持续的开展工作需要有庞大的运转成本，而建立中南财经政法大学国元证劵大学生业务部，就可以借助大学生目前没有过多的生活负担、不以赚钱为目、而是注重实践机会的有利现状，节约大量运营成本。
2,节约管理精力。
中南财经政法大学国元证劵大学生业务部是一个相对独立的部门，又由于我校团委学生会本来就拥有良好的运行机制，所以国元证劵公司将不需要花费太多的人员精力去管理。
3，获得大量人才
我院现有在校本科生2800多人，硕士研究生500余人，博士研究生70余人，博士后在站研究人员7人，已形成“学士—硕士—博士—博士后研究”的完整人才培养体系，各层次的毕业生不仅多年来一直保持较高的就业率，而且就业质量较高。国元证劵与我院合作将会让更多的人了解国元，加入国元。
，人才的可持续供应
中南财经政法大学存在，大学生存在，贵公司的人才供应链就不会断裂。
5，创新营销方式
我院各种活动丰富，学生在活动中都表现了丰富的想象力，国元证劵与我院的合作，会使这种创新力注入国元的血管中，形成新的血液，产生更具活力和生命力的营销方式。
6，开拓新兴市场
大学生炒股现虽有些热度，但尚未被完全的发掘，随着人们的生活水平不断提高、金融产品的影响力和吸引力不断增大，新一波规模更大的大学生炒股热必是未来的大趋势，所以我院愿与国元合作，共同开辟这潜力巨大的市场。
7，扩展市场份额
我院与武大、华科、华师等武汉多所高校有密切往来，又由于学生之间的天然情节，中南财经政法大学国元证劵大学生业务部将会在各种联谊中为国元大力宣传，同时与其他学校学生会保持沟通，开设分支机构，利用便捷的活动申请扩大宣传面，增加客户群。
8，增强传统市场的竞争力
大学生绝大部分都已经是成年人，且又大部分是家里的独生子女，同时又受到高等教育和成长于上一辈人无法理解的信息时代，所以大学生在一个家庭的地位和话语权不言而喻，所以做好大学生地宣传，在传统的社会市场中能有效的增强竞争力和影响力。
9，不可估量的未来价值
未来的世界是我们的!做好当代大学生的工作，就是掌握未来市场的主导权，而这能产生的价值不可想象!
10，实现公司的社会价值。
目前社会普遍关注高校大学生的就业问题，为大学生提供实践机会和平台，使大学生更好地进行社会实践和开拓创新，将会体现公司强烈的社会责任感，得到社会的认可，实现国元证劵的社会价值。
3，合作的现实紧迫性
当前股市低迷，无论是社会上的股民还是大学生都持于观望态度，而与此同时已有证劵公司对大学生群体虎视眈眈，所以我们急需在大波牛市来临之前，在其他公司对大学生下手之前，采取行动，先发制人!
四.合作事项
国元证劵股份有限公司武汉营业部
1、国元证劵在我校建立中南财经政法大学国元证劵大学生业务部，并设为其他学校同类型部门的总部。
2、国元证劵利用寒暑假时间每年为我院提供20人的业务培训实习和3人的业务经理培训实习。
3、国元证券可就我院推荐人员开展面试，择优选取。
、实习期间有每人700元的午餐及交通补贴。
5、培训期间工作时间与正式员工一致，不得提出加班要求。
6、培训期间，国元证券应确保我院学生人身安全。若需要实习生外出完成实习任务，须提前告知实习学生并与学院负责人联系。
7、实习过程中应有专门职工指导、协助学生工作。明确安排每天的任务，实习内容应符合学生实际，不超过学生能力范围。
8、我部工作时间根据我校作息时间制定。
9、国元证劵要协助我部正式工作的开展。
10、允许我部在申请之后于其他学校开设分支
11、我部经理自选，一般职员没有基本工资，业务经理每月700元基本工资，职员和经理的提成和公司标准一致。
12、工作中由国元证券提供各种工作用品。
13、我部有资格参加国元证劵的一些大型活动。
中南财经政法大学金融学院团委学生会
1、培训实习完成后，我部将正式成立，并提交运行方案和年度规划
2、我部将定期向国元回报工作。
3、我部将会完成一定的能力范围内的指标任务。
、我部将定期拿出一个创新型营销方案提交国元证劵。
5、我部将在校园内通过策划各种形式的活动或比赛，为国元证券筛选出高质量人才参加实践或实习以及工作。
6、若国元证券有业务或开展优惠活动需要宣传，我部会在力所能及范围内配合贵公司在我校做宣传。
7、我部将会不定期于其他学校接触，进行分支的建设工作。
五、备注
1、我们本着互利共赢的原则进行此次合作活动。以上策划仅供参考，具体各事项可待进一步协商。
2、双方条件以及要求达成一致后，我们会制定合法的“合同协议书”，给贵公司过目，并在双方均签署后，合同生效。
3、若一方因非工作原因对另一方有不满，可依据合同协商解决。
感谢您花费宝贵的时间来阅读我们这份策划书，希望我们能够合作愉快。谢谢!
