2023年最新跨年夜活动方案设计
一、活动目的
1、加大力度促销茅台国红系列葡萄酒。
2、借助苏荷酒吧、国会KTV的知名度，进行茅台国红的品牌传播。
二、活动主题
“品国红，赢大奖”
三、活动时间及地点
活动时间：20--年12月29日～20--年2月14日
活动地点：经典苏荷酒吧、国会KTV
四、活动对象
主要以城市的中高档消费群体，青年消费群体
五、活动方式
1、凡在经典苏荷酒吧、国会KTV消费茅台国红系列葡萄酒的客人，均可参加“品国红，赢大奖”的抽奖活动。
抽奖方式：将奖票放在吹好的气球之中，悬挂于事先制作好的抽奖板上，客人选择消费国红后，即可随意选择一个气球进行抽奖，气球由工作人员当场踩破取出奖票，并根据中奖信息向客人颁发奖品。产生的小奖由服务员颁发，大奖由服务员打电话通知中义公司人员，经确认无误后，由中义公司人员颁发。
备注：每个包厢或每桌，仅限一人抽奖。
2、每周的周五、周六，在经典苏荷酒吧大厅举办：千王之王(色盅乐)活动。方式：每周的周五、周六，凡在经典苏荷酒吧消费茅台国红系列葡萄酒的客人，均发给一张号码券。当晚23时，由DJ宣布活动开始，将有号码券的人分成3组进行摇色盅PK，PK地点选择在吧台，每组未被淘汰的2人进入下一轮PK，最后从这6人中产生一、二、三等奖。
注：摇色盅PK游戏方式可经常更换，增加趣味性。
3、客人累计消费国红系列葡萄酒状元红(五星)满888元，即可参加20--元宵节狂欢夜的欢乐大抽奖活动。
4、元宵节狂欢夜未中奖的客人累计消费国红系列葡萄酒状元红(五星)满1688元，即可参加20--年情人节大抽奖活动。
六、活动奖品设置
1、抽气球奖品设置：
20元代金券、50元代金券、80元代金券、100元代金券、打火机、U盘、水杯、MP3、MP4、一星茅台国红、三星茅台国红、五星茅台国红、酒店套房一间、手机、电单车、笔记本电脑
备注：代金券仅限消费茅台国红系列葡萄酒，凭券可到桂林各国红经销点或致电中义公司，联系购买。
2、摇色盅PK游戏奖品设置：
一等奖1名：国红5星红酒1瓶
二等奖1名：国红3星红酒1瓶
三等奖1名：国红1星红酒1瓶
3、20--元宵节狂欢夜的欢乐大抽奖奖品设置：
一等奖1名：国红5星红酒1箱
二等奖1名：国红3星红酒1箱
三等奖1名：国红1星红酒1箱
4、20--年情人节大抽奖奖品设置：
一等奖1名：玫瑰一束+酒店套房一间+茅台国红5星一瓶+巧克力一盒
二等奖1名：玫瑰一束+茅台国红5星一瓶+巧克力一盒
三等奖1名：巧克力一盒+茅台国红4星一瓶
七、活动宣传
1、桂林电视台各频道1个月不间断电视广告投放
2、两次桂林晚报广告宣传
3、在苏荷酒吧、国会KTV设立醒目广告牌、展架、宣传单等
八、活动的注意事项
1、宣传单张要有煽动力和感染力，提出了最合理的、最浪漫的、最体贴的理由，以此打动目标对象。
3、制定活动销售目标，各个工作人员做好销售工作。
4、在苏荷酒吧、国会KTV可进行相应的布置，渲染气氛。
5、可联合苏荷酒吧、国会KTV服务员的方式共同促销，提升本活动的影响力、吸引力。
6、在活动期间，各部门作好准备工作，一边为客人提供完美的服务。
