房地产工作简历范文参考模板
基本信息
姓名：杨xx【两年以上工作经验|女|25岁(1986年1月1日)】
居住地：上海
电话：138********(手机)
最近工作[1年8个月]
公司：XX房地产有限公司
行业：房地产开发
职位：销售最高学历
学历：本科
专业：市场营销
学校：南昌大学
求职意向
到岗时间：一周以内
工作性质：全职
希望行业：房地产开发
目标地点：上海
期望月薪：面议/月
目标职能：销售
工作经验
2011/2—至今：XX房地产有限公司[1年8个月]
所属行业：房地产开发
销售部销售
1、负责贯彻执行公司领导的销售指令，按时或超额完成销售指标;
2、负责客户登门拜访、客户来电咨询等，通过高质量的服务增加销售;
3、负责为客户介绍项目相关内容，促进销售达成;
、负责登记客户的相关信息，并对所有信息进行整理和分析，寻找客户的相关性以及挖掘潜在客户;
5、负责协助上级完成其他任务。
2009/5--2011/1：XX房地产有限公司[1年9个月]
所属行业：房地产开发
销售部销售代表
1、负责与客户进行直接沟通和交流，协助客户对在售楼盘进行多方面了解;
2、负责销售楼盘，催收房款，完成每月销售收入指标;
3、负责与有购买意向的客户进行近一步的接触，争取签订合同，完成交易;
、负责定期撰写销售报告，部门内部开展销售技巧分享等。
2008/7--2009/4：XX房地产开发有限公司[10个月]
所属行业：房地产开发
销售部销售
1、负责协助销售主管管理销售团队，完成销售业绩;
2、负责处理楼盘的日常事务，包括收集信息，分析、整理数据，制作报表等;
3、负责带客户看房、下定、签合同、为客户安排贷款等事宜;
、负责开发新客户，维系老客户的关系，促成交易;
5、负责定期向上级主管提交客户拜访报告及其它销售报表。
教育经历
2004/9--2008/7南昌大学市场营销本科
语言能力
英语(熟练)听说(熟练)，读写(熟练)
求职自我评价
从事房地产销售多年，具有新楼盘以及二手楼盘买卖和租赁的销售经验。对销控，预告、抵押登记以及和房地局部门沟通有丰富的经验，熟悉现阶段关于商品房限购、限贷的政策以及对应办法，了解销售过程中容易出现问题的解决方案。具备良好的沟通技巧以及销售方式，善于通过与客户的真诚交流完成销售。工作努力认真，具有很强的事业心，相信付出总会有回报。
