汽车销售年初工作计划
一、销售情况------年销售891台，各车型销量分别为富康331台;--161台;--3台;--2台;--394台。其中--销售351台。----销量497台较--年增长45(--年私家车销售342台)。
二、营销工作
为提高公司的知名度，树立良好的企业形象，在我们和客户搭建一个相互交流、沟通、联谊平台的同时，把的客户吸引到展厅来，搜集的销售线索。--年本部门举行大小规模车展和试乘试驾活动1----，刊登报纸硬广告34篇、软文4篇、报花5----、电台广播140----次并组织销售人员对已经购车用户进行积极的回访，通过回访让客户感觉到我们的关怀。公司并在--年9月正式提升任命---为----厅营销经理。工作期间---每日按时报送营销表格，尽职尽责，为公司的营销工作做出贡献。
三、信息报表工作
报表是一项周而复始重复循环的工作，岗位重要，关系到----公司日后对本公司的审计和----的验收，为能很好的完成此项工作，--年5月任命---为信息报表员，进行对--公司的报表工作，在工作期间---任劳任怨按时准确的完成了--公司交付的各项报表，每日核对库存情况，对车辆销售工作作出了贡献。
四、档案管理
--年为完善档案管理工作，特安排---为档案管理员，主要工作有收集购车用户档案、车辆进销登记、合格证的收发以及用户档案汇总上报----公司等，工作期间---按照公司规定，圆满完成了公司交代的工作任务。
