情人节主题活动方案内容范本2023
一、活动思路
_月__日是西方的情人节，由于国人越来越珍视民俗节日和西方文化，再加上商家每年大张旗鼓的宣传炒作，情人节已经成为情侣必过的节日之一。
珠宝行业作为情人节主力商品之一，借情人节的巨大商机给钻饰节带来一个好的开端。
二、活动时间
_月_号—_月__号
三、活动主题
爱你一世真爱相伴
四、活动内容
凡进店购物者送玫瑰一支，成交顾客送一个红包(价值_元的抵扣卷)
1.“爱你一世缘定今生”倾力为您打造不用您操心花钱的高雅且浪漫婚礼。
凡在本店购买情侣对戒第二件半价
凡在本店购买其它钻石饰品___元送价值___元定制婚纱一套
凡在本店购买其它钻石饰品___元送价值___元浪漫结婚照一套
凡在本店购买其它钻石饰品___元送价值__元蜜月双人游(这是针对结婚的礼品，如果觉得不合适也可以把礼品换成传统的送黄金，银饰等等)
2.“爱我、你敢多久?”见证你们的爱，让爱保值、让爱升华。
凡活动期间来店购买钻石饰品，均可参与“爱的”活动，写下爱的誓言。并签下双方的真实姓名及盖上手印。___珠宝公司：四年后可凭相关证件我公司按原价回收所购产品，如不愿回收，可赠送一件价值___元饰品。可续签书，六年后来店，可得到原产品价格一半的钻石饰品。(现在钻石回购的机制随着珠宝类越来越让人们接受，现在很多珠宝店都有钻石回购，若干年后钻石回购绝对珠宝类发展的趋势)
3.“浪漫佳节金玉良缘”。
活动期间黄金冰点价0利润惠动全城，翡翠、银饰品买__元送__元
4.“情人节抢购会”。
活动期间，每天13点14分到下午2点14分举办一场特价金镶玉抢购会，原价___元和___元的高档千足金金镶玉，只卖__元和___元，每场抢购会两款各卖13件和14件，抢购，售完为止。
注：每逢到点抢购会时，提前15分钟广告宣传，确保店内和店外的朋友都能听到。
注：同时活动期间一定要推出明星款，让员工背好明星款的话术。
