城市规划工作情况
一、要站在发展的角度了解新形势
第一，的发展靠工业，工业发展既要保证存量，又要扩大增量。我们通过招商引进工业项目，主要是希望企业发展壮大，解决就业，最终是增加税收。从目前的状况来看，我市的税收大部分都来源于企业。企业是税收的主体，可以说，不发展企业就没有税源。从周边区县来看，例如安乡，今年国税收入两千多万，不到三千万。我市的国税收入年8000万，年1个亿，年预计1个亿。这方面我们与周边区县比较，还有一定的优势。从总体上来看，我们今后要想形势更好，还得要依靠企业。再过五年，税收过千万元的企业若能达到十几、二十家，我市的发展形势又将得到显著改观。如果不抓工业，不抓招商引资，不抓增量，今后就只有现有的几个企业。我们必须要寻找新的亮点、新的企业，特别是产值过亿元的企业、税收过千万元的企业。从长远来看，我们现在抓招商引进，不仅仅是为地方经济建设出力，更是为我们今后的养老、福利、提高工资待遇打基础。
第二，当前产业转移不断增多，为我们提供了招商引进的大好机遇。目前，无论珠三角、长三角，还是一些就业产能，来洽谈项目、了解信息的非常之多，这是大势所趋。我们若不抓住现在的机遇大力开展招商引资，今后珠三角和长三角向内地转移的产业也将会转移到西部去。近年来，我们加大开发区建设力度，其中一个目的就是要打造一个产业承接平台。这两个形势大家必须要认清。
二、要认清我市招商引资现状
第一，要认清我市招商引资存在的不足。实事求是地讲，前些年，我们通过招商引资引进了几个规模企业，而且已经投产，形成了规模。但近来在招商引进方面，洽谈的多，落地的少，投产的更少。按照这种趋势发展下去，我们的发展速度就难以比上其他兄弟区县，必须引起高度重视。
第二，要认清我市招商引资具备的优势。目前我市招商引资的条件比过去要强得多，甚至比周边区县要强。无论是交通区位优势的改善，还是我们人文环境和条件，都具有较大的优势。可以毫不谦虚地讲，的领导、部门关注支持企业老板，比其他地方都要强。我们现在招商引资的相关政策和条件也越来越好。因此，我们招商引资的信息员、联络员，一定要同时当好市情的推介员，大力推介优质的服务、优良的政策，这样才能吸引更多的老板来谈项目、成项目。
三、要掌握招商引资工作的重点和技巧
我们招商的重点领域应放在长三角和珠三角，重点项目就是汽配、盐化工和纺织。第一，关于盐化工产业。盐化工属于一种发散式的产业集群。目前，我们有烧碱，有氯气，有盐酸，盐化工产业的基础很好。一定要有针对这些现有产品，进行有针对性地开展招商，我们有烧碱了，有氯气了，有哪些是下游产品的、有市场的，我们要进行有针对性的研究。第二，关于汽配产业。汽配是集聚式的产业。车桥与汽车配套起来，由若干个零部件组成。哪些零部件是在配套的?哪些零部件是在外地配套的?我们要积极地去寻找这些企业。第三，关于纺织产业。纺织产业是一种链条式的产业。目前，我们还只有纱，还没有纺，没有织，还没有印染。对招商引资的重点和技巧，各个包产业的领导一定要认真研究，每个产业有哪些产品?有哪些配套的产品是依靠市外的?能不能够引进来?一定要把握技巧，确保实效。在今后的“百日招商”总结大会或者“一把手”工作座谈会上，就要看招商引资的实际效果和所做的工作，一定要严格履行职责。在招商引资方面还有更好的优势和条件，应该倾注更大的精力，确保今后发展潜力。
