医药销售代表工作职责2023职责大全
1、负责所属区域(苏州)内产品的销售工作，完成公司下达的销售任务;
2、新客户的开发，维护好与老客户的客户关系;
3、协调与配合组织展会、学术会议与培训活动
3、管理和维护所属区域的客户满意度，支撑公司销售目标和市场目标在所属区域的实现;
4、建立VIP渠道客户群,定期维护及拜访，协调并综合利用不同领域VIP客户资源;
