项目投资意向书范文精选
一、基本概况
(一)合资公司名称、地址和经营情况：
名称：_____丝织有限公司
法定地址：_____市高新技术开发区经营范围和规模：生产各色丙纶丝织带及丙纶丝成品。自产自销(国内外销售)。年产各色丙纶线630吨，各色丙纶带200吨，总计为830吨。
(二)合营双方及负责人
大陆方：_____市_____采购供应店(以下称甲方)
法定地址：___________市________路_________号
法定代表人：________________________________
国籍：中国
主管部门：___________市_____________贸易公司
港方：香港_____贸易有限公司_____贸易行(以下称乙方)
法定地址：香港_____道_____号_____中心_____室
法定代表：__________________________________
国籍：中国
(三)合营公司投资总额及注册资本
合营公司投资总额为280万美元。投资总额包括：建设投资200万美元，流动资金80万美元。合营公司注册资本总额为200万美元。双方出资比例及盈利成分：甲方占投资总额的50%，其中需投资外币95万美元。乙方占投资总额的50%，计100万美元。盈利按双方出资比例分成。流动资金80万美元由合资企业从中国银行贷款解决。双方以资金为投资方式，合营双方应在从营业签发之日起的6个月内缴清。合营合同规定分期缴纳出资时，合营各方第一期出资不得不低于各自认缴出资额的15%，并在从营业执照签发之日起3个月内缴清。甲、乙双方将资金和双方确认的实物凭证汇入_____银行“_____有限公司”账户。在当地工商、税务部门注册登记。
(四)合营期限
双方商定合营期限为11年，自签发公司营业执照之日起计算。
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(五)合营的背景及双方企业条件
1.合营的背景
在__________年___月_____节期间，香港_____贸易行_____总经理应邀来_____参观。_____省外经委、_____市外经委、供销合作社的主要领导与_____总经理进行了两次有诚意的洽谈，对双方合资兴建丙纶丝织带的项目取得了一致意见，并签订了意向书。之后经_____市_____贸易公司、_____供销合作社同意，甲方于__________年_____月_____日提出了《关于在_____高新技术开发区兴建_____合资聚丙烯纺织带生产项目申请报告》，于__________年_____月经_____市高新技术开发区管理委员会_____开管文(_____)_____号文《关于在_____高新技术开发区兴建“_____丝织有限公司”项目建议书的批复》批准后，甲方对国内原材料及产品市场进行了充分的调查，并了解了国外市场的现状。对生产设备的价格、性能也进行了询问和了解，又进行了本项目经济效益的初步分析，并按规定委托中国银行_____国际信托咨询公司对乙方进行了资信调查。在以上工作的基础上，甲、乙双方于__________年_____月在_____再次对可行性研究中的有关情况、产品销售、国内外产品销售价格、经济分析等问题进行了充分的协商和研究，并取得了一致意见后，双方真诚地表示愿共同投资，共同经营，共担风险，高效率地完成项目建设，使产品早日投入国内外市场。
2.合营的必要性(略)
3.双方企业条件
甲方创建于1979年，属市供销社领导的国有企业，现有员工100人，固定资产1100万元，流动资金2000万元，总建筑面积2000平方米，年销售额1亿元，利税达到250万元，有较高的生产管理水平和丰富的外贸经验，资金来源充足。目前，甲方为适应国内外市场的变化，拟求境外企业合作，以发展规模生产为重点，引进先进设备和先进技术，生产高质量产品，返销国际市场，为国家创取外汇。乙方为香港注册公司，注册时间为1979年10月，有进出口业务经营权。乙方为专营化纤制品的专业公司，拥有先进的工艺技术和生产设备，有较好的资信和较强的返销能力。在中国香港、泰国等地已开办6个厂，经济实力雄厚。
(六)可行性研究报告的主要结论
通过对本项目进行的合营条件、产品方案、生产规模、市场需求、材料供应、厂址、能源供应、交通运输条件、技术设备、工艺条件以及经济分析、财务评价等一系列可行性研究，确定本项目符合国家利用外资的方针政策，并且条件有利、建设周期短、效益显著，产品绝大多数外销，可为国家创收大量外汇。部分产品内销，对推动和促进经济发展，增加企业收入和国家税收都有明显效果。
二、产品和生产安排及其依据
(一)生产计划规模
1.产品名称规格名称：各色丙纶丝、各色各种丙纶丝织带。规格：符合国际通用标准。
2.两年产量规划
每年按300个工作日(常年生产)，每日三班制(法定假日除外)，生产量为830吨。第一年度为415吨，第二年度以后达830吨。
(二)市场研究与预测
1.国内市场
通过国内市场调查，发现高强力丙纶丝用途广泛，而国内很少生产。该产品可用于工业、农业、生活等所需品，如旅行包(袋)用布、各种背包带、旅游帐篷、海上用品和装饰用品，可以代替棉纺、丝织品，在=年内畅销不衰，因此市场前景良好。
2.国外市场
国际上丙纶丝的销售市场较好，__________年世界丙纶丝产量为95万吨，预计到__________年为140万吨。日本、韩国有少量生产，不能满足日益增加的需求量，因此本产品由乙方负责返销70%用于出口，打入国际市场，特别是东南亚市场是完全有把握的。
(三)产品销售方案
本项目年产量的70%，即581吨由乙方负责销售出口，其中30%，即249吨的产品除可在国内市场销售外还可直接对外销售或委托外贸公司对外销售。内销部分由甲方负责。
三、物资供应安排(略)
四、生产技术工艺及设备(略)
五、合资企业组织机构
(一)董事会
自本项目可行性研究报告批准和甲、乙双方签订合同生效后，由甲、乙双方组成董事会，董事会为合营公司最高权力机构，决定合营公司一切重大事宜。董事会由5名董事组成，其中甲方委派2人，乙方委派3人，董事长由甲方担任，总经理由乙方担任，双方共同参加企业经营和管理，确保公司经营方针得以实施。
(二)机构及员工总数(略)
1.组织机构
全部管理人员和生产工人100人，其中高级管理人员4人，中级管理人员6人，职员10人，固定工人80人。总经理、副总经理、总工程师由董事会任命，其他各类管理技术人员、工人由总经理聘任，其人员来源，采取向社会招聘合格人员的方式解决。
2.工资水平供销部
