销售营销计划模板
活动主题：岁末完美风暴
活动时间：_月1日——_月_日(共17个工作日)
活动内容：
一、全场商品2折起
活动期间，全场商品2——8.5折销售(__楼_____全场8折)
(金银珠宝饰品、名表、化妆品详细折扣请见柜内明示)
二、购物一小时幸运5分钟
2月8日——2月17日，在每天正常营业时间，每小时抽出5分钟，凡在此5分钟购物的顾客，将获得所购商品金额的半额返款。
注：
1、返款全部以赠券(A券)形式体现。
2、抽奖方法：10：10分抽取9：00——10：00时间段，11：10分抽取10：01分——11：00时间段，以此类推，晚间20：00——21：00时间段获奖结果于当日21：10分抽取，清场时间顺延，请物业公司电工、保安做好相应准备。
3、抽奖地点：6楼营销服务台抽奖现场。
4、返款地点：6楼营销服务台。
5、返款时间：当日营业时间。
6、单笔返款金额以5000元为限，5000元以上视同5000元档。
7、对奖时间以收银机制小票上打印的交易时间为准。
8、幸运中奖顾客务必凭完整购物凭证当日领取返券，过期视同自动放弃。
9、本活动所返赠券使用期限限定在2月18日——3月30日使用，过期作废。
10、抽奖结果及时在现场及广播中公布。
活动情况说明：
1、活动期间，商品折扣部分全部由厂家或供应商自行承担。
2、厂家或供应商要根据自己的实际情况自行确定折扣幅度，但严禁调高售价之后再打折。
3、各招商经理和客务员要对“调高售价再打折”情况进行严格监督一经发现虚假打折情况公司将按相关规定严肃处理。
4、各客务员要严格监督供应商，严禁用残次商品应付本次活动。
5、商场管理部应严把商品质量关，严防假冒或伪劣商品进场销售。
6、活动期间，赠券(A券)在6楼使用不再享受折扣。
7、凡需要举办专场特卖的供应商，所需的现场布置须提前提出书面申请，由楼层管理人员按正常卖场要求严格予以管理。
8、凡特卖场地，美工要负责形象把关，并按需求提供相应道具、进行必要美陈布置及POP提供。
9、专场特卖品牌要求必须在长春主要媒体做特卖广告宣传。
活动期间，VIP卡折扣功能暂停，积分累计功能正常使用。
活动期间，凡折扣销售商品，在价签上需明确标示原价、现价，各楼层客务员要严格检查。
各厂家或供应商进行折扣销售，在卖场悬挂条幅、营销导购等必须经营销策划部审核通过，营销策划部和商场管理部将对擅自悬挂条幅或摆设营销导购行为进行严格检查。
