战略合作意向书的范例
战略合作意向书
根据玻璃行业市场现状，在2010年武汉LOW-E玻璃的生产量达到200万平方米，并且在2011年形势见好。武汉晶毅玻璃有限公司从2010年开始LOW-E玻璃的加工，在2011年经营规划中计划年产量达到10万平方米左右。我司与台玻武汉工程玻璃有限公司已进行初步洽谈，将建立互利互惠的战略合作合作关系。目的是充分利用各自优势，增强生产水平、技术，保持战略伙伴相互之间高度信任、产生更大的竞争优势，以实现产品生产的成本、管理、质量、用户满意度以及业绩的改善和提高。
一、合作方简介：
1、武汉晶毅玻璃有限公司(简称甲方)
武汉晶毅玻璃有限公司是湖北弘毅建筑装饰产业集团下设的分公司，成立于2005年，现拥有100余员工的工作团队，公司资金雄厚、技术力量充足、生产工艺先进。于2007年通过中国国家强制性产品认证(CCC认证)、2010年通过ISO9001质量管理体系认证。
公司拥有多条先进的中空生产线和家教玻璃生产线，配备有大型的直线磨边机、双边磨边机、四边磨边机和清洗机、丁基胶涂布机、铝条折弯机、双组份打胶机等专业的处理、生产设备。
2、台玻武汉工程玻璃有限公司(简称乙方)
台玻集团于1964年创立，专业经营玻璃工业，46年来已发展成为世界第五大浮法玻璃公司、中国第一大综合玻璃公司、世界第二大
玻璃纤维布公司。
台玻2010年台玻集团投资12，000万美元，在武汉东西湖台商密集投资区建立年产“年产400万㎡LOW-E中空节能玻璃生产线”，公司占地600余亩，计划第一期投资4,800万美元，第二期再投资9,000万美元，新厂建成后预计可年产1,000万吨高档的LOW镀膜玻璃(即节能玻璃)。二、协议内容：
1、今后甲方所需LOW-E基片将由乙方提供，所提供基片必须符合客户及甲方要求。
2、在项目所在地的环境条件及与其他同行业公司相比条件相同的前提下。乙方报价应以以下价格原则为指导：Ⅰ.同乙方提供给其他客户的价格;Ⅱ.同项目的在地区其他相似基片的单价;
Ⅲ.以上所指价格都为最新市场价格。合作意向书签订时，乙方提供最新的基片价格表作为合作意向书参考附件。
3、甲方业务员若承签LOW-E玻璃订单，将主推乙方LOW-E玻璃原片。
、甲方享有在乙方租赁LOW-E玻璃加工基地的优先权。5、由乙方向甲方提供LOW-E玻璃加工和生产设备维护保养技术指导。
6、本合作意向书为双方进行长期战略合作的框架协议，在平等互利的基础上双方高层应进行更进一步广泛合作的商讨。根据协议，双方
可视市场及甲方开拓情况不断增加合作内容。并履行过程中各方另有特别约定的，按特别约定执行各项目，具体合作事宜应另行协商并签署具体的合同。
7、未尽事宜可再协商补充。三、保密
双方应对该合作意向书所列价格及相关条件，技术交流及其他等所列条款给予保密，除非经另一方同意，不得擅自使其个人或代理或咨询机构使用该合作意向书。四、生效
该合作意向书自签订之日起一年内有效,一式四份,各执两份。有效期满，双方应协商延长有效期。
双方应友好协商解决争议，避免合作意向书终止或失效。
甲方代表：武汉晶毅玻璃有限公司
湖北省武汉市黄陂区武湖农场汉施公路39号
乙方代表：台玻武汉工程玻璃有限公司武汉市东西湖区台商密集投资区
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