30天小白如何快速成长变销售高手精英
一、个人销售经历分享

春哥何许人也？
1.据说他毕业于上海交大，当年的学生会主席……
2.据说大学时，他就开始创业了，创办英语社团，建立交友网站
3.之后放弃了进入政府做首长秘书的机会，放弃了进入国家电网的机会反而加入一家企业做一线销售，为此父母认为这孩子脑子被驴踢了……
4.至今，身兼数职，屡战屡败，屡败屡战……
5.先后创办过建立过电商网站，做过工作室，但都失败了……
6.现如今，担任格局生涯大学上海校长，重新走上创业道路，
传道授业解惑ing……
二、B2C、C2C解析
1.B2C
-B2C的核心点就是：搞定关键的人。
-京东就是一个大的B2C
2.C2C解析
-C2C的核心点就是：搞定关键的人，你要面对的客户就是最后要买产品的人。
-淘宝、天猫就是C2C
3.无论是B2B还是B2C，最核心的地方就是
1.让别人相信你
2.让别人信任你
3.坚持
PS:做销售重要的一点就是：先交好友后做销售
三、B2B解析
出售给别人的打印机，只要质量合格并且还算不错，别人就能认可了，就算过了第一个关。
2.B2B核心两点：
-满足工作需求
-满足私人需求
PS：一开始就谈回扣的是低级销售
四、销售案例分析
案例：
假设一个客户欠我们100万，我代表公司去催账，他也承认欠我们100万，但他就是耍无赖说没钱了。那你会怎么做？
-准备90万到100万价格的合同，他说多少可以了，那就马上拿出对应价格的那份合同，让他签名，然后回公司弄好发票、签章。
五、互动答疑Q&A
1.商务助理在遇到客户对发货等问题时，直接拨打电话给客户，并没有向商务经理、销售经理汇报，这样做是对的还是错的？
相关热点：

推荐阅读：
1.英语口语练习 在中国读研究生的好处是什么到底值不值？
2.英语口语练习 英语音标发音注意事项及规则总结：初学英语音标需要注意的问题
3.英语口语交际经典旅游英语常用句型对话：预订机票情景对话及常用句型
4.英语口语交际 托福口语交际话题精选经典问答范例
5.英语六级作文提升必须需要掌握得方法和技巧有哪些
6.英语考试PETS阅读题:雷雨中的醒悟对照 带翻译
7.商务英语职场英语：辞职也要辞得漂亮英汉互译
8.英文口语中生病时的表达方式2023年英语生病该如何陈述症状带翻译
9.2023年英语口语练习 每日一句影视口语《鼠来宝2》挫挫锐气 影视实例
