电子商务代理合同范文
供方(以下简称甲方)：
需方(以下简称乙方)：
1：甲方授权乙方为经销商。
2：本着真诚合作、互惠互利、共赢市场的原则，现经甲乙双方友好协商，就__电磁炉、电压力锅、光谱炉、电水壶、牙具消毒器等小家电系列产品在销售事宜，达成协议如下：
第一条、甲乙双方的权利和义务
1、乙方有权利了解甲方新产品开发、上架时间及常规机的价位，甲方有义务在最大限度内满足乙方要求。
2、甲方有权调整统一零售价，甲方调价将以书面形式函告乙方。
3、乙方有义务每月向甲方提供当月库存清单，不能随意定制价格，因调价而产生的损失将由乙方承担。
4、由于甲方产品质量问题给消费者造成的经济损失，由甲方承担。
5、乙方网站没有甲方链接，甲方有权提前终止合同，并要求乙方赔偿甲方相关损失等费用。
6、乙方必须把特价机放在显眼位置，如被我方查到一次扣5%的返点。
第二条、乙方的付款方式及结算
1、付款方式：支付宝支付。
2、结算方式：对方确认收货发表评论后，给予一季一返点。
3、开票方式：对方要求开正规发票的话需要给17%的税费，如不需正规发票，提前通知甲方客服。
4、在合同期内遇到材料价格上下浮动，产品价格如有变动，以甲方通知为准，以便产品的调价结算。
5、在合同有效期内，因市场变动，甲方调整供货价格，则以调整后的价格为准。
6、甲方需乙方每天进行适量品牌宣传即保证客服质量。
7、如乙方连续两个月未成交销量，则甲方有权改变与乙方的合作模式。
8、规模返点：
1)常规机返15个点，特价机返5个点。
2)新款相关事宜，待产品上架后再定。
第三条、运输方式及运费承担
运输方式：由买家自付。
第四条、退货的处理
如对方是人为的，甲方概不受理退货，如实是甲方产品出现问题，无理由退货。
第五条、售后服务
如是人为的，售后服务收取维修费、运费、零件费，如是产品问题，售后由甲方一力承担。
第六条、合作原则
1、乙方应维护“__”品牌形象，并保证不发生任何的损坏__产品及__形象的行为。主要部件甲方保修半年。
2、甲乙双方同意按“优胜劣汰”的原则建立合作伙伴关系，如果乙方销售业绩平淡，达不到甲方的要求，不能实施甲方的产品销售目标，甲方有权终止合同。
第七条、市场管理规定
1、未经甲方同意,凡低于甲方的指导价格发布低价信息或盲目跟进,甲方将视危害程度,收取返点的5%。
5、甲方对乙方违约行为追溯责任不限于以上违约金的收取,停止一切终端支持,停止供货,取消合作资格等,并有追溯其他无形损失的权利.
第八条、推广方式
在各大论坛，帮派等对甲方产品进行宣传，需有一定的效果。
第九条：其它约定。
本合同未尽事宜，双方协商解决，需甲方的身份证及家庭住址。
2、补充条款
甲方(公章)：_________乙方(公章)：_________
法定代表人(签字)：_________法定代表人(签字)：_________
_________年____月____日_________年____月____日
