想开水果店没经验怎么办
很多人都想开水果店，但没有经验，也很担心在开水果店之后没有生意，给自己带来很多的压力，甚至存在倒闭的风险。那么想开水果店没经验怎么办呢？
想开水果店没经验怎么办
1、积累行业经验比如水果行业经验，知道商业竞争的惨烈程度，以及水果店面营销人员管理，何时进货，何时出货产品物理特性等商业要素，多一些胜算，才会对创业多一份敬畏之心。
2、熟知各类水果的保存方法为了更好的让损耗减少，除了提高销量，提高水果周转外，还需要将现有库存的水果保存好，那么就需要对各类水果的保存方法要熟悉知道。比如香蕉的根部会释放乙烯，乙烯会催熟水果，所以最好用保鲜膜或者锡纸包住
3、商业模式其实核心的是如何获取客源的方法，也就是如何让消费者去到你的店卖买东西，这种营销方案是需要不断的总结和修正的，但是你最好在开店前把这个模式想好。
4、找好对标的店特别是一些小白没有开过店，他自己心里都不知道要开什么样的店，他就知道想开店，那好办。那你就去各种档次的水果店转，总有一家和你心目中的水果店是接近的。仔细研究他们家的店，研究什么呢？研究他的地段，在什么地方开的，研究他的营销，研究他的管理，研究他的用人，研究他店的果类，研究他店的定位，研究他店的价格等等。结合这些要素，在他的基础之上，你就可以去开你的水果店了。
5、结合互联网结合线上。线下争夺的是存量客户，线上是无边界的，有海量的客户可以去挖掘，线上各种外卖平台，小程序，短视频，自媒体这些你都需要极度关注。
通过上面的详细介绍，很多人都知道开水果店没有经验的解决办法，其实要找准自己的商业模式，还要找到合适的标的，选择互联网平台。
