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1.要选好开水果店的店址。
卖水果，在哪里卖很重要，穷乡僻壤、犄角旮旯的自然是没什么人光顾的。如果我们平时在外多转转就会发现，水果店一般都会开在人流量比较大的地方，如医院、车站、商场、小区等周边，或者是交通枢纽点附近。所以，我们考虑店址，尽量选择在人流量大、大家有日常购物需求的地方。当然，这些地方房租会贵一些，但所带来的利润足够抵得上你多出来的房租了。
2.卖的水果要新鲜、品种要丰富些。
水果的品质和种类，是消费者最为看重的，如果品质不好，不新鲜，大家买过一次，就不想来买第二次了，哪怕你卖得便宜，也不会有回头客。另外，品种丰富，给消费者就有更多的选择性。我们开水果店，要做到人无我有，人有我优，这样消费者才有理由、有欲望到你的水果店购买水果。而要做到这些，关键就是我们要有好的进货渠道。一方面进来的水果要新鲜、有成本优势，另一方面水果卖得不好会容易积压，所以日常保存要注意，采取保鲜措施，让水果能够更好的保鲜。如果水果不新鲜甚至有腐烂，那就要及时处理掉，不可再摆出来卖了，以免给消费者你是“奸商”的坏印象。
3.店内陈设要整齐，有特色。
当然，这个根据不同地域特点而有所区别，如果在农村，因为价格相对卖得便宜，那我们为了降低成本，可以不用那么讲究。但如果是在城市店面，那就要注意水果店装修风格，要有点特色，有点精致的东西，才会给消费者留下印象。而整齐、合理地摆放水果，留给消费者第一印象就是这家店管理得不错，东西也一定不错，就比较乐意到店里买。当然，从心理角度，大家都更愿意到干净整洁的店里买水果，比较卫生。
4.要懂得一些营销手段。
如何吸引消费者来买？那自然有很多营销手段，比如选择一些水果品种作降价促销，比如可以提供线上订购服务。其实，作为水果店，一般都是固定在某个地方，所以有一点我们特别要注意，就是想方设法留住老顾客，要多吸引些回头客，除了要保证商品品质和良好的服务，还要有其他方式，比如赠送消费券，设置会员制，充值卡等。一方面可以尽快让资金回流，保障资金的周转，另一方面给予消费者持续来店消费的意愿或者说是理由，增加顾客的黏性。
5.要形成自己的品牌效应。
我们常买水果的都知道，现在市场上很多水果店都比较有品牌意识。有时候品牌就是品质、就是口碑，而且今后想要做大，开连锁店，就需要有自己的品牌，比如独具特色的店名，然后才会形成影响力，让人印象深刻，客户源也会越来越偏向“高端”。这是更高的要求，可以成为我们追求的目标。
