代理饮料年赚百万
1、大钱赚不了，但是赚小钱是没有问题的。
2、做饮料县级总代理做的好，还是能赚到钱的。饮料品的利润是很小的，是靠销量来赚大钱的，做县级代理，销量大的话年赚百万是没问题的。
3、运动型饮料非常受学生还有上班族的喜爱。它能够及时的为人体补充能量，大多数是生理盐水或者葡萄糖。而运动型饮料的利润率非常高，能够达到成本的两倍以上，市面上比较受欢迎的运动饮料，每年的收入可以达到二十多万。
拓展资料:
1、县级饮料代理商提升销量的方法：覆盖率解决的是终端网络的占有，因此需要区域经理对当地的终端网络进行摸底，这项工作在快消行业已经很成熟，并延展出了一系列的掌控终端店方法。
将终端网络分的很详细，如学校、网吧、餐饮、景点、传统、乡镇等等。要求当地的一线销售人员懂得有效网点的覆盖，这样才能提升销量。做任何事情，靠一个人是不行的，得靠团队，如何提高团队的销售积极性是首要的。这里的团队指的是一线业务员，可以是经销商的业务员，也可以是企业当地营业所中的深度分销业代。团队的人数可以是2-3人，也可以是5人以上。
饮料消费讲究的是冲动性，在品牌同质化的这个时候，如何抓住消费者的购买心理，愿意购买饮料是目前各品牌营销上的难点。针对各自品牌不同的特点，在终端陈列上要有趣味化，吸引消费者购买。
2、代理饮料需知事项
夏天是饮料的畅销旺季，那么对于饮料的代理商来说正是赚钱的好机会，而很多代理商一年赚个百八十万都是很简单的，但是为什么有的饮料代理商依然赚不到这么多钱呢？其实这跟我们跟风代理有很大的关系。对于很多代理商来说都存在着这么一个误区，就是喜欢跟风，自己对于当前市场没有任何的了解，这样选择代理产品的时候自然就没有思路，别人代理什么你就跟着他们的步伐走，这样赚钱机会就会白白的流失掉，所以说，我们想要做饮料代理赚钱的话，就要先根据自己的经验来选择代理的产品，只有这样我们才可以一直弄下去。
