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成年人的生活哪有“容易”二字？加入简爱格妮斯前，我艰辛创业6年，做过网销和实体生意，均以失败告终。直到代理简爱格妮斯，仅用两年时间，实现了月入几十万，在深圳买房、购车的目标！
从自身说起，我的家庭条件并不好，我深知父母不易，所以上大学的时候我就开始琢磨创业，希望能闯出一番事业，改善家庭条件，也为自己今后的生活提供保障。
因为我大学学习的是电子商务专业，叠加数字化红利。在校时，我就与几位志同道合的朋友一起选择了电商创业！但由于当时平台机制不成熟，对商家和消费者都没有一个很好地保障。加上我对市场需求的浅显认知以及积囤的产品水准参差不齐，我基本是薄利薄销，仅能维持生计。于是毕业后，我便将目光投向“微商”转型。
鉴于先前电商创业的经验，这一次创业我选择了快消品赛道，其中包括母婴、学习用品、科技教育类等产品。本以为这次可以赚得盆满钵满，可事实却不尽人意。因为是自主创业，没有人教，所以很费时间和精力，一切只能靠自己摸索。
另外在选品方面，虽然我选择销售的每款产品都是时下爆款，但这些产品周期性很短，复购率很低，一阵风的时间就过气卖不动了。再加上没有资金和渠道引流，也没有稳定的客源，经常大批货物砸在自己手里，只能低价甩出。并且我也没有强大的品牌实力基础，很难获得消费者对我的信任，最终这次创业还是以亏本收场了。
没有充足资金开启新项目，客源也需要长时间去积累，自己也没有稳定的现金流去支撑，种种现实问题让我开始觉得自主创业这条路越来越难走。正当我茫然无措时，一次偶然的机会我接触到了简爱格妮斯。在一个校友群里，我看到了高端女装品牌简爱格妮斯的创始人麦超萍女士在群里分享简爱这个女装品牌以及女装加盟的信息，我带着好奇了解了一下这个项目。
据麦总介绍，简爱格妮斯这个女装品牌的设计融合了中西时尚风情，创造了新东方时尚之独有风格，产品多元化，覆盖全年龄段女性，市场需求量非常大。并以“每季限量5000+新款上市，每天上新款”的独特产品优势深入人心。而且麦总还提及了简爱格妮斯能为代理提供客源，我一下子被这一加盟亮点吸引了。
通过与各大主流媒体平台，如微信公众号、朋友圈和抖音平台合作，简爱格妮斯根据需求投放广告，为代理商精准引流，带来客源。并且公司还会在机场等辐射全球高端客户群体的媒介进行广告投放，为简爱格妮斯的品宣造势，吸引更多客源
基于我之前自主创业的经验来看，没有品牌实力支撑和渠道引流是导致我一直创业失败的主要原因。相比之下，简爱格妮斯代理优势强力凸显。这是一个拥有好的产品实力加一个好的引流渠道的创业项目，1+1>2，简爱能够为代理带来稳定优质客源，消除了代理对客源的顾虑，保障代理能够更好地售卖出产品，于是我当天就决定选择加盟简爱格妮斯。
加盟简爱格妮斯这个女装品牌以后，我还发现这个女装品牌不仅品牌实力强大、产品畅销，而且还是一个拥有独特且超前的加盟模式、健全的制度以及专业的售后服务的女装加盟项目。
简爱格妮斯品牌属于高端女装，但是加盟门槛却很低，没有背景以及资源的普通人都可以报名申请。一部手机+一个微 信 号就相当于简爱格妮斯的正规分店，代表简爱格妮斯的形象。公司还为我们提供“保姆式”扶持，提供简单易懂的培训课程和一对一专人指导，让零经验的创业者快速上手；产品由公司仓库直接发货并且7天无理由退换货，我们作为代理，无需开店和囤货，只需要线上维系好客户，销售产品即可创收！
加盟简爱格妮斯后，除了销售技巧，我还认识了面料类别、裁剪工艺、服饰款式和心理学等专业内容。并且代理简爱格妮斯更轻松、创收也更容易、更高！现在的我，不必绞尽脑汁苦苦经营，仅用一部手机线上服务好顾客即可，为客户介绍简爱的新品，解决他们在购买产品中遇到的疑问等问题。他们放心购买，我也能轻松盈利创收！
在我的坚持和公司的扶持下，加盟简爱格妮斯短短两年内，我积累了很多优质客户，销售额也日渐增长，月收入从5K到月收入5w+、10w+，最高峰单月赚了30w+，并在深圳买了2套房和1辆车，终于在这个打拼多年的大城市寻找到了归属感。
除了财富上的创收，更多的是精神上与心灵上的收获。公司每年在深圳和米兰举办两场大型时装秀，作为简爱格妮斯代理的我曾跟随公司出国看国际时装秀、到专业时尚学院培训学习和出国旅游。

现在我已经加盟简爱格妮斯5年了，成为一名leader，拥有自己的百人团队，带领着一群曾经和我一样，创业失败而转型选择简爱格妮斯的伙伴们一起奋斗创富！我非常希望未来能有更多的伙伴与我们同行，共创创富！
随着全球加盟队伍逐渐壮大，愈来愈多的创业者在简爱格妮斯女装加盟这个创业项目平台里乘风破浪，寻找到了属于自己的人生道路，抵达成功的彼岸，真心希望你也是其中的成功者之一。
