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一、通过阿里巴巴从源头厂家进货或代发
目前阿里巴巴上有很多顶级上游商家或者源头工厂都开始做电子商务，而且也有部分商家和厂家提供一件代发，来减少你的库存和风险。另外有部分商家厂家提供扶持和全程跟踪分析帮助你销售。
二、通过微商寻找上游厂家或成为下家代理
现在微信朋友圈上到处都充斥着代购商品广告，代购的产品有分为国外的和国内的。但大部分进口的产品和国外生产的产品，其实在国内的很多做对外贸易商中都有大量囤货的渠道。可以通过加入微商做代理的模式来获取货源，然后通过自己的销售渠道售卖或者也可以发展代理的方式铺货。
三、直接去综合性批发市场进货与商家协商进货采购细节
可以寻找一些较大的综合性批发市场，比如说义乌的小商品批发市场等等。选定货源样式后还可以与商家沟通长期进货的细节来降低成本取得更优价格。
四、直接针对某样产品寻找源头工厂合作采购进货
我们在确定产品后也可以直接寻找这种产品的厂家，可以是去工厂实地考察并且与厂家协商采购进货价以及进货合同签订等事宜。一般的工厂都有产品展示区陈列区和销售部的，我们在综合并了解商品的情况后可以直接联系工厂的销售部下单采购。
五、如果是做进口产品或者国外产品代购的，还可以直接自己接团或者拼团出国，然后买入带回国内赚取差价。
目前很多做国际导游的，尤其是周边东南亚国家或者韩国日本等地，导游们经常会在带团的过程中帮人买进代购一些化妆品等物品，并带回国内转卖来赚取差价和代购费。
六、如果自己有生产某种产品或者设计产品能力的话，但投资资金有限的话我们可以自己成立一个工作室专门做产品的设计，然后去寻找工厂加工成品。然后再自己包装后进行销售。这样你就可以打上自己的商标或者牌子。
“靠谱货源”长什么样?以下几点很重要：
1.是否具有生产资质
找代加工厂首先得看它有没有营业执照和生产许可证。
2.是否具有专业的生产车间和设备
只有专业车间和设备才能更好的保证生产出来的产品质量。
3.是否拥有自己的研发生产团队
这个是代加工厂的核心力量，有实力的研发团队才能研究出好的配方技术和产品。
4.是否有稳定的合作商
有稳定的合作商更能证明代加工厂的靠谱与实力。
