进口代理合同和购销合同的区别
合同的订立又称缔约，是合同双方动态行为和静态协议的统一，它既包括缔约各方在达成协议之前接触和洽谈的整个动态的过程，也包括双方达成合意、确定合同的主要条款或者合同的条款之后所形成的协议。合同一般都是双方的法律行为，只有双方当事人协商一致才能成立，也就是说订立合同是一个动态的过程，不论以何种方式订立协议都必须经过要约和承诺这两个阶段。
进口代理合同和购销合同的区别
1、代理的双方是一种代理关系，而经销双方则是一种买卖关系。
2、代理是以委托人即厂商的名义销售，签订销售合同，而经销商则以自己的名义从事销售。
3、代理商的收入是佣金收入，而经销商的收入则是商品买卖的差价收入。
4、从法律关系上讲，代理行为即委托人行为，代理商与第三人之间在授权范围内发生的民事行为的法律后果归于委托人(供货商)，而经销商与用户之间发生的民事行为的法律后果须由其自己承担。
